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Kennzahlen

01.07.-30.09. | 01.07.-30.09. | 01.01.-30.09. | 01.01.-30.09.
2004 2003 2004 2003
Alle Angaben in Millionen EUR
Umsatz 38,1 29,5 105,8 85,3
Bruttoergebnis 7.9 2,9 22,8 5,0
EBITDA 0,4 -55 0,7 -22,7
EBIT -5,6 -13,3 -17,0 -48,9
Fehlbetrag 4B -12,3 -16,5 -46,3
Ergebnis je Aktie ' (in EUR) -0,05 -0,12 -0,16 -0,44
Investitionen 3.4 03 6.9 3,6
Eigenkapital 75,37 89,5°
Bilanzsumme 13,2 132,7°
Ei i ote (in %) 66,57 67,4°
Liquiditat 39,77 54,3°
Kurs zum 30.09. (in EUR) 3,90 2,06
Anzahl der Aktien zum 30.09. (in Stiick) 105.394.263 105.021.374
Marktkapitalisierung zum 30.09. 411,0 216,3
Mitarbeiter zum 30.09. 358 380

Kommunikation bewegt die Welt

Breitband bewegt die Kommunikation

QSC ist Breitband

T verwassert und unverwassert
2 per 30. September 2004
3 per 31. Dezember 2003

QSC auf einen Blick

Ausgezeichnetes Wachstum // QSC setzte im dritten Quartal 2004 ihr starkes und profitables
Wachstum fort: Der Umsatz stieg um 29 Prozent auf 38,1 Millionen EUR. Die hohe Wachstumsdynamik
unterstreicht der zweite Platz von QSC im aktuellen Deloitte Technology Fast 50-Ranking - dem Ran-
king der schnellst wachsenden Technologieunternehmen in Deutschland.

Nachhaltige Profitabilitat // Zum dritten Mal in Folge erzielte QSC im abgelaufenen Quartal
ein positives EBITDA-Ergebnis: Der operative Gewinn vor Abschreibungen lag bei 0,4 Millionen EUR.
Im Vorjahresquartal war demgegeniiber noch ein EBITDA-Verlust in Hhe von -5,5 Millionen EUR
angefallen.

Positiver Free-Cashflow // Trotz des Aufbaus eines neuen Geschaftsfeldes sowie betrachtli-
cher Vorleistungen fiir neue Grofauftrage im Projektgeschaft erwirtschaftete QSC im dritten Quartal
2004 einen positiven Free-Cashflow von 0,6 Millionen EUR. Der Bestand an liquiden Mitteln erhéhte
sich per 30. September 2004 dadurch auf 39,7 Millionen EUR.

Kursanstieg gegen den Markttrend // Der Kurs der QSC-Aktie gewann im dritten Quartal
trotz schwierigen Marktumfelds 2 Prozent, der TecDAX verlor im gleichen Zeitraum 14 Prozent. Seit
Jahresbeginn legte die QSC-Aktie sogar um 29 Prozent zu, der TecDAX sank um 8 Prozent. Dem hohen
Interesse von Investoren trug das QSC-Management in den vergangenen Monaten durch Teilnahme
an zahlreichen Veranstaltungen Rechnung, unter anderem in Frankfurt, London und New York.




Liebe Aktionarinnen und Aktionare,

ungeachtet der schwachen Konjunktur verzeichnete unser Unternehmen in den vergangenen Jahren
ein enormes Wachstum. Mit einem kumulativen Umsatzwachstum von Gber 7000 Prozent von 1999
bis 2003 ist QSC Deutschlands schnellst wachsendes Telekommunikationsunternehmen und insge-
samt das Technologieunternehmen in Deutschland mit der zweitgroBten Dynamik - so das Ergebnis
der aktuellen Technology Fast 50-Rangliste der Wirtschaftspriifungsgesellschaft Deloitte & Touche.
Wir sehen in dieser hervorragenden Platzierung eine Bestatigung unserer Strategie und zugleich
einen Ansporn, unser starkes und profitables Wachstum in Zukunft weiter fortzusetzen.

Allein im dritten Quartal 2004 konnte QSC ihren Umsatz um 29 Prozent auf 38,1 Millionen EUR ge-
geniiber dem Vorjahr steigern. Allen voran treibt die Dynamik des IP-VPN-Marktes dieses Wachstum
an. Sowohl bei Grofkunden als auch im Mittelstand registrieren wir ein hohes Interesse an flexiblen,
DSL-basierten Netzwerklosungen. Dabei steigt die Zahl der Kunden, die neben dem Datentransport
auch ihre Sprachkommunikation tber ein IP-VPN abwickeln. Angesichts der Einfiihrung von Voice
over IP-Losungen sehen wir in den kommenden Jahren ein weiter hohes Wachstumspotenzial.
Hohe Erwartungen setzen wir auch auf netznahe Zusatzdienstleistungen (Managed Services), die
auf IP-VPNs aufbauen. Der im Oktober 2004 gewonnene Tchibo-Auftrag zeigt, welche Chancen sich
hier QSC erdffnen. Wir betreiben fiir den Handelskonzern neben dem VPN auch die gesamte beste-
hende Infrastruktur am Arbeitsplatz, zu der unter anderem 4000 Endgerdte und 3000 LAN-Ports
zahlen. Ein besonderes Augenmerk gilt in diesem Wachstumsmarkt dem Thema Managed Security,
der Netzsicherheit. QSC realisiert hier bereits erste Projekte. Unserer Uberzeugung nach bildet das
Angebot und die Gewahrleistung hoher Sicherheitsstandards innerhalb von VPNs eines der grofen
Zukunftsthemen fiir Telekommunikationsanbieter.

Verstarkte Integration
von Sprache und Daten
in einem IP-VPN

Dr. Bernd Schlobohm Markus Metyas Bernd Puschendorf
Vorstandsvorsitzender Vorstand Finanzen, Vorstand Vertrieb,
Einkauf, Personal Marketing und
und Recht Auftrags-Management

Neues Geschaftsfeld
startet mit AOL
als erstem Kunden
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Dariber hinaus erschliet QSC systematisch weitere, wachstumstrachtige Geschaftsfelder. So nutzt
seit Oktober 2004 AOL in Deutschland unsere Infrastruktur, um eigene Kunden an ihr Netz anzubinden
- Startschuss fiir das neue Geschaftsfeld Carrier-to-Carrier-Services. In den kommenden Quartalen
erwarten wir hier weitere Abschlisse mit Carriern und Internet Service Providern ohne eigene
Breitbandinfrastruktur.

Neue Potenziale eréffnet auch das erweiterte Produktportfolio, das QSC Anfang November 2004 der
Offentlichkeit vorstellte. Mit den beiden Produktlinien Q-DSLpro und Q-DSLmax erreichen wir jetzt eine
nahezu flachendeckende Verfiigbarkeit fiir Geschaftskunden, auch tber das Projektgeschaft hinaus.
Oberstes Prinzip bei allen bestehenden und neuen Offerten bleibt der Fokus auf profitablem Wachstum.
Jeder Umsatz, sowohl auf Produkt- als auch auf Projektebene, muss zum Ergebnis von QSC beitragen.
In der Vergangenheit fiihrte dieser Grundsatz zu den offenkundigen, massiven Ergebnisverbesserun-
gen. Zum dritten Mal in Folge erwirtschaftete QSC im abgelaufenen Quartal einen EBITDA-Gewinn,
das Bruttoergebnis stieg gegeniiber dem Vorjahresquartal um 172 Prozent auf 7,9 Millionen EUR.
Die hohe Dynamik insbesondere im Projektgeschéft erfordert ungeachtet dessen aber erhebliche
Vorleistungen. Bevor QSC einen Groflkunden oder .groBen Projektkunden” anschlieBen kann, sind
entsprechende Installationen im eigenen Netzwerk und vor Ort beim Kunden erforderlich. Diese
amortisieren sich aber binnen weniger Monate - die Vertrége laufen dagegen in der Regel tber
mehrere Jahre. Wir sehen diese Vorleistungen genauso wie die Vorleistungen fiir den Aufbau neuer
Geschéftsfelder als Investitionen in die Zukunft von QSC.

Der Kapitalmarkt honoriert diese Strategie. .QSC auf dem Weg zum Gold" titelte erst vor wenigen
Wochen das Handelsblatt. Zwei weitere Fakten belegen die positive Einschatzung durch Kapital-
marktteilnehmer: Zum einen erhéhte sich in den vergangenen Monaten die Zahl der Finanzinstitute,
die Research zu QSC veroffenlichen, auf neun. Zum anderen stieg der QSC-Kurs im dritten Quartal
2004 leicht an, wahrend der TecDAX mehr als zehn Prozent verlor.

Das weitere Wachstum von QSC verantworten wir im Vorstand seit Oktober 2004 zu Dritt. Mark
Goossens, Vorstand Kundenservice und Operations und zugleich Geschéftsfiihrer der Ventelo GmbH,
schied nach erfolgreichem Abschluss der Ventelo-Integration aus diesem Gremium aus. Mark
Goossens hat diese Integration entscheidend vorangetrieben. Ohne seine konstruktive Mitwirkung
hatte QSC den Schritt vom DSL-Anbieter zum integrierten Telekommunikationsanbieter nicht so
zligig geschafft. Daflir an dieser Stelle noch einmal unser herzlicher Dank.

Als integriertem, bundesweitem Telekommunikationsanbieter bieten sich QSC auch in den kom-
menden Quartalen groBe Wachstumspotenziale - diese wollen und werden wir im Sinne unserer Ak-
tionare konsequent nutzen.

Kéln, im November 2004

). Yes Wh -

Dr. Bernd Schlobohm Markus Metyas Bernd Puschendorf
Vorstandsvorsitzender




QSC mit starkem, profitablem Wachstum

QSC ist dem aktuellen Deloitte Technology Fast 50-Ranking zufolge das Tech-
nologieunternehmen in Deutschland mit den zweithéchsten Wachstumsra-
ten. Die Dynamik seiner Geschaftsentwicklung unterstrich das Unternehmen
im dritten Quartal 2004 mit einem Umsatzzuwachs um 29 Prozent auf 38,1 Mil-
lionen EUR gegeniiber dem Vorjahresquartal. Zugleich erwirtschaftete QSC
erneut einen EBITDA-Gewinn sowie einen positiven Free-Cashflow.

Starkes Wachstum bei QSC - verhaltenes Wachstum des Gesamtmarkts // Auch im dritten Quartal
2004 blieb eine nachhaltige Erholung der Konjunktur in Deutschland aus. Die ITK-Branche dagegen
sieht die konjunkturelle Schwache als iberwunden an und erwartet fir 2004 ein maBvolles Umsatz-
wachstum von 2,5 Prozent und in 2005 eine Steigerung von 3,4 Prozent.

Erheblich starker wachst der IP-VPN-Markt in Deutschland. Bis 2007 erwartet das Marktfor-
schungsunternehmen IDC hier jahrliche Wachstumsraten von mehr als 30 Prozent. Drei Faktoren
treiben dieses Wachstum im Wesentlichen an: Erstens die Substitution starrer Mietleitungen durch

Umsatz (in Mio. EUR)
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Hohe Dynamik
im IP-VPN-Markt

Umsatz steigt
im Quartalsvergleich
um 29 Prozent
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flexible IP-VPNs auf DSL-Basis, die selbst die kostengiinstige und sichere Einbindung von Heimar-
beitsplatzen in Unternehmensnetzwerke ermdglichen. Zweitens das parallel stattfindende Outsourcing
von Telekommunikations-Services an Dienstleister. Drittens die Migration herkémmlicher Sprach-
libertragung in IP-basierte Ubertragungstechnologien, allen voran die wachsende Nutzung von
Voice over IP.

Als bundesweiter Telekommunikationsanbieter mit eigenem DSL-Netz sieht sich QSC auf diesem
Markt hervorragend aufgestellt. Frithzeitig erganzte das Unternehmen seine Angebotspalette durch
Managed Services, die ein Outsourcing von netznahen Telekommunikationsdienstleistungen ermdg-
lichen. Seit dem Sommer integriert QSC zudem in wachsendem Maf Voice over IP-Lésungen in die
Netzwerke von Geschaftskunden.

QSC wachst im gesamten Endkundengeschaft // Die gute Positionierung von QSC im Telekommu-
nikationsmarkt unterstreicht die Tatsache, dass die Umsatze mit allen Endkundengruppen im drit-
ten Quartal 2004 zulegten. Insgesamt stieg der Umsatz im abgelaufenen Quartal um 29 Prozent auf
38,1 Millionen EUR nach 29,5 Millionen EUR im Vorjahresquartal. In den ersten neun Monaten des
laufenden Geschéftsjahres belief sich das Wachstum im Jahresvergleich auf 24 Prozent, der Umsatz
erreichte danach 105,8 Millionen EUR gegentiber 85,3 Millionen EUR im Vorjahr.

Mit 54 Prozent Umsatzanteil standen im dritten Quartal 2004 Geschaftskunden im Fokus der Ge-
schaftstatigkeit, und hier insbesondere das Projektgeschaft mit GroBkunden. Allein letztere trugen
im abgelaufenen Quartal bereits 19 Prozent zum Gesamtumsatz bei. Innerhalb dieser Kundengruppe
stoBt das Angebot von Managed Services auf wachsende Resonanz, wie zuletzt der Vertrag mit der
Tchibo GmbH belegte. Uber ein deutschlandweites VPN hinaus beauftragte der Handelskonzern
QSC mit dem Betrieb der bestehenden Telekommunikations- und LAN-Infrastrukturen, darunter
4000 Endgeréate sowie 3000 LAN-Ports.

Bei Groflkunden registriert QSC eine wachsende Nachfrage nach integrierten Sprach- und Daten-
losungen. Ein IP-VPN dient langst nicht mehr nur dem effizienten Datentransport, sondern in wach-
sendem MaB auch der Sprachtelefonie. Insbesondere filialisierte GroBkunden realisieren so massive

Umsatz-Verteilung (in Prozent)

100%

Q1/03 Q2/03 Q3/03 Q4/03 Q1/04 Q2/04 Q3/04

1 11% Carrier, Reseller, ISPs
1 35% Privatkunden

1 35% Kleine und mittlere Unternehmen
1 19% GroBkunden




Kostenvorteile, resultiert doch ein hoher Anteil ihrer externen Telefonkosten aus unternehmensin-
ternen Gesprachen - innerhalb des eigenen VPNSs fallen dafiir nur noch sehr geringe Kosten an.
Auch Uber das GroBkundengeschaft hinaus bleibt die Sprachtelefonie ein Wachstumsthema; die
Zahl der Unternehmen mit einem Direktanschluss an das QSC-Netz steigt weiter.

Dem hohen Interesse an einer Integration von Daten und Sprache trug QSC im Herbst 2004 durch
eine Erweiterung ihres Produktportfolios Rechnung. Es vereinfacht die Kombination von Sprach-
und Datenprodukten bzw. -lésungen insbesondere fiir kleinere und mittlere Unternehmen weiter.
Sprach- und Datenprodukte bietet QSC auch Privatkunden an. Insbesondere in den Abend- und Nacht-
stunden kann das Unternehmen so die Netzwerkauslastung optimieren und zugleich zusatzliche
Umsatz- und Ergebnisbeitrége generieren. Der Umsatzanteil der Privatkunden belief sich im dritten Quar-
tal 2004 auf 35 Prozent. Carrier, Reseller und ISPs trugen 11 Prozent zum Umsatz bei. Mit dem Start
des neuen Carrier-to-Carrier-Geschafts verstarkt QSC ihre Aktivitaten in diesem Segment. Carrier
und ISPs ohne eigene Breitbandinfrastruktur kdnnen nun ihre Kunden tiber das QSC-Netz anbinden.

Projektgeschaft mit Grokunden erfordert hohe Vorleistungen // Die unter Herstellungskosten
gefiihrten Netzwerkaufwendungen beliefen sich im dritten Quartal 2004 auf 30,1 Millionen EUR ge-
geniiber 26,6 Millionen EUR im Vorjahresquartal. In den ersten neun Monaten des laufenden Ge-
schaftsjahres stiegen die Netzwerkaufwendungen lediglich um 3 Prozent auf 83,0 Millionen EUR nach
80,3 Millionen EUR im Vorjahreszeitraum. Ein Vergleich mit dem gleichzeitigen Umsatzwachstum
um 24 Prozent dokumentiert die Skalierbarkeit des Geschaftsmodells von QSC - steigende Umsatze
gehen nicht mit entsprechenden Aufwandszuwachsen einher und erlauben so iberproportionale
Ergebnisverbesserungen.

Bruttoergebnis (in Mio. EUR)

Hohe Skalierbarkeit
des Geschaftsmodells
von QSC

Vervierfachung
des Bruttogewinns
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Der Anstieg der Netzwerkaufwendungen im dritten Quartal 2004 beruht im Wesentlichen auf zwei
Griinden: Zum einen erfordert die wachsende Dimension der Grofauftrage im Projektgeschaft er-
hebliche Vorleistungen, beispielsweise beim Einkauf zusatzlicher Leitungskapazitaten auBerhalb
der QSC-Standorte. Zum anderen baute QSC in den vergangenen Monaten mit dem Carrier-to-
Carrier-Business ein neues Geschéftsfeld auf, wozu ebenfalls gezielte Erweiterungen des Netz-
werkes notwendig waren.

Dessen ungeachtet stieg das Bruttoergebnis im dritten Quartal 2004 um 172 Prozent auf 7,9 Millionen
EUR nach 2,9 Millionen EUR im Vorjahresquartal. In den ersten neun Monaten des laufenden Ge-
schaftsjahres gelang QSC sogar mehr als eine Vervierfachung des Bruttogewinns auf 22,8 Millionen
EUR nach 5,0 Millionen EUR in der vergleichbaren Vorjahresperiode.

Im 9-Monatsvergleich blieben die Vertriebsaufwendungen mit 15,5 Millionen EUR gegeniiber 15,8
Millionen EUR im Vorjahr nahezu unverdndert. Im Quartalsvergleich stiegen sie um 0,7 Millionen
EUR auf 5,4 Millionen EUR nach 4,7 Millionen EUR. Im gleichen Zeitraum sanken die Verwaltungs-
kosten um 40 Prozent auf 2,1 Millionen EUR nach 3,5 Millionen EUR im Vorjahresquartal. Im 9-Mo-
natsvergleich gelang QSC eine Reduzierung der Verwaltungskosten um 42 Prozent auf 6,4 Millionen
EUR - ein eindrucksvoller Beleg fiir die Hebung von Synergien in Folge der Ventelo-Integration.

EBITDA-Gewinn zum dritten Mal in Folge // Im dritten Quartal 2004 erzielte QSC einen EBITDA-
Gewinn in Héhe von 0,4 Millionen EUR; im Vorjahresquartal war demgegentiber noch ein Verlust in
Héhe von -5,5 Millionen EUR angefallen. Im 9-Monatsvergleich verbesserte das Unternehmen sein
EBITDA-Ergebnis um 23,4 Millionen EUR auf jetzt 0,7 Millionen EUR nach -22,7 Millionen EUR im
Vorjahr. QSC definiert das EBITDA als Ergebnis vor Zinsen, Steuern, anteiligen Ergebnissen von nach
der Equity-Methode bilanzierten Beteiligungen, Amortisierung von abgegrenzter nicht-liquiditats-
wirksamer Kompensation sowie Abschreibung und Amortisierung von Sachanlagen und Firmenwert.
Die Abschreibungen sanken im dritten Quartal 2004 um 24 Prozent auf 5,9 Millionen EUR nach 7,8 Mil-
lionen EUR in der vergleichbaren Vorjahresperiode. Dies spiegeln unter anderem die in den vergan-
genen Jahren gesunkenen Preise fiir DSL- und sonstige Netzwerkausriistungsgegenstande wider.

8
7
6 EBITDA (in Mio. EUR) Free-Cashflow (in Mio. EUR)
5
4
3 Q3/03  Q3/04 Q3/03  Q3/04
2
! -
-1 -1
Q3/03  Q3/04 -2 -2
-3 -3
-4 -4
-5 -5
-6 -6
-7 -7




Auch im 9-Monatsvergleich gingen die Abschreibungen fast fiinf Jahre nach Beginn des Netzauf-
baus von QSC weiter zuriick. Danach beliefen sich die Abschreibungen in den ersten neun Monaten
des Jahres 2004 auf 17,7 Millionen EUR nach 26,2 Millionen EUR im Vorjahr.

Die massive Verbesserung des operativen Gewinns und die riicklaufigen Abschreibungen fiihrten zu
mehr als einer Halbierung des Fehlbetrags. Dieser betrug im dritten Quartal 2004 -5,5 Millionen
EUR nach -12,3 Millionen EUR im Vorjahr. Der Fehlbetrag pro Aktie reduzierte sich auf -0,05 EUR
nach -0,12 EUR im vergleichbaren Vorjahreszeitraum.

Weiterer Anstieg der liquiden Mittel // Obwohl QSC im dritten Quartal 2004 ein neues Geschaftsfeld
aufbaute und betrachtliche Vorleistungen fiir neue GroBauftrage im Projektgeschéft erbrachte, er-
wirtschaftete das Unternehmen einen positiven Free-Cashflow in Hohe von 0,6 Millionen EUR. Der
Bestand an liquiden Mitteln erhohte sich per 30. September 2004 somit auf 39,7 Millionen EUR.
Die hohe Eigenkapitalquote von 67 Prozent unterstreicht die solide Finanzierung. Auf Grund der
Umwandlung von QSC-Wandelschuldverschreibungen in QSC-Aktien im Rahmen der Mitarbeiterbe-
teiligungsprogramme stieg im abgelaufenen Quartal das Grundkapital der Gesellschaft leicht um
85.600 EUR auf 105,4 Millionen EUR.

Ausbau der Kernkompetenzen // Im dritten Quartal 2004 erhohte sich die Zahl der Mitarbeiter von
QSC leicht auf 358 Personen. Weit mehr als 80 Prozent der Mitarbeiter beschéftigen sich unmittelbar
mit den beiden Kernkompetenzen von QSC: Technik (44 Prozent) und Vertrieb inklusive Kundendienst
(40 Prozent). In den kommenden Quartalen plant das Unternehmen angesichts der Wachstums-
chancen insbesondere einen Ausbau seiner Vertriebsmannschaft.

Nach dem Abschluss der erfolgreichen Integration von Ventelo in die QSC AG verlangerte QSC-Vorstand
und Ventelo-Geschaftsfiihrer Mark Goossens seinen Vertrag nicht und verlieB das Unternehmen in
gegenseitigem Einvernehmen zum 30. September 2004. QSC verdankt Mark Goossens die ziigige und
erfolgreiche Integration des Unternehmens Ventelo und seiner Mitarbeiter. Seine Verantwortungs-
bereiche im Vorstand, Kundenservice und Operations, Gbernahmen die drei amtierenden Vorstande.

Mitarbeiterstruktur (in Prozent)
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Positiver Free-Cash-
flow auch im dritten
Quartal 2004
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Marketing und Vertrieb

Technische Bereiche

Neues Produkt-
portfolio bundesweit
verfiigbar
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QSC setzt auf Qualitéts- statt Preiswettbewerb // Angesichts der lang anhaltenden Konjunktur-
schwéche suchen Geschaftskunden verstarkt nach Einsparmoglichkeiten auch bei ihren Telekom-
munikationskosten. Zum einen profitiert QSC von dieser Entwicklung, da es mit IP-VPN-Ldsungen
eine kostenglinstige Alternative zu herkémmlichen Standleitungen bietet. Zum anderen sieht sich
das Unternehmen aber teilweise selbst Preiswettbewerb ausgesetzt, insbesondere im Produkt-,
weniger im Projekt- und Lésungsgeschaft. QSC kann sich auf Grund ihrer Stellung als Qualitatsan-
bieter diesem Wettbewerb aber weitgehend entziehen. Eine wichtige Rolle spielt dabei das QSC-
eigene Netz in 60 deutschen Stadten und die sich daraus ergebenden Mdglichkeiten eines hohen
Quality of Service.

Riicklaufige Preise konnen dennoch, ebenso wie andere Risiken oder fehlerhafte Annahmen, dazu
fiihren, dass kiinftige, tatsdchliche Ergebnisse erheblich von den Erwartungen des Unternehmens
abweichen. Samtliche Angaben in diesem Konzernabschluss sind, soweit sie keine historischen
Tatsachen darstellen, so genannte zukunftsbezogene Angaben. Sie basieren auf aktuellen Erwar-
tungen und Prognosen zukiinftiger Ereignisse und kénnen sich daher im Zeitverlauf andern.

QSC bleibt auf profitablem Wachstumskurs // Die sehr positive Entwicklung des operativen Ge-
schafts im dritten Quartal 2004 bestarkt QSC in ihrer Anfang 2004 abgegebenen Prognose. Das Un-
ternehmen erwartet fiir das laufende Geschaftsjahr ein Umsatzwachstum von mindestens 20 Prozent
auf mehr als 138 Millionen EUR sowie einen EBITDA-Gewinn.

Erstmalig wird das neue Carrier-to-Carrier-Geschaft im vierten Quartal 2004 einen Umsatzbeitrag
leisten. Plangemaf nutzt AOL in Deutschland seit Oktober dieses Jahres die bundesweite Telekom-
munikationsinfrastruktur von QSC.

Die Erweiterung des Produktportfolios Anfang November 2004 diirfte die Position von QSC als bun-
desweitem Telekommunikationsanbieter weiter starken. Mit Q-DSLpro bietet QSC jetzt nahezu fla-
chendeckend Datendienste auch fiir kleinere und mittlere Unternehmen an. Dieses bundesweite
Angebot, das auf einer Resale-Vereinbarung mit der Deutschen Telekom beruht, erleichtert zudem
eine zielorientierte Netzwerkerweiterung. Sobald gentigend Kunden an einem Standort QSC-Pro-
dukte oder -Losungen auf Basis der Resale-Vereinbarung nutzen, kann das Unternehmen gezielt
und mit Wissen um den Return on Investment hier sein eigenes Netz auf- bzw. ausbauen - konse-
quent folgt das QSC-Netz den Kunden.
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Gewinn- und Verlustrechnung

Quartalsbericht 9 icht
01.07.-30.09. 01.07.-30.09. 01.01.-30.09. 01.01.-30.09.
2004 2003 2004 2003
Umsatzerlose 38.053 29.460 105.834 85.288
Herstellungskosten der zur Erzielung der
Ui |6se erbrachten Lei 30.138 26.552 83.012 80.322
Bruttoergebnis vom Umsatz 7.915 2.908 22.822 4.966
Marketing- und Vertriebsaufwendungen 5.408 4.699 15.541 15.831
Verwaltung: d 2.061 3.454 6.370 11.029
Forschungs- und Entwicklungsaufwendungen 84 277 219 824
Abschreibungen auf Sachanlagen
(und immaterielle Vermdgensgegenstande) 5.914 7.792 17.734 26.210
(i ive TEUR 30 nicht-liquiditatswirksamer
Kompensation vom 01.01.-30.09.2004;
bis 30.09.2003: TEUR 4.818)
Betriebsverlust (5.552) (13.314) (17.042) (48.928)
Sonstige Ertrage (Verluste)
Zinsertrage 186 321 873 1.760
Zinsaufwendungen (108) (91) (383) (96)
Sonstige Erlose 16 760 63 953
Verlust vor Steuern (5.458) (12.324) (16.489) (46.311)
Steuern vom Einkommen und Ertrag - - - -
Fehlbetrag (5.458) (12.324) (16.489) (46.311)
Ergebnis je Aktie (unverwéssert und verwassert) (0,05) (0,12) (0,16) (0,44)
Durchschnittliche im Umlauf befindliche Aktien
(unverwassert und verwassert) 105.394.263 105.021.374 105.394.263 105.021.374




Bilanz

AKTIVA

30.09.2004

31.12.2003

Kurzfristige Vermogensgegenstande
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Liquide Mittel 16.797 34.964
Festverzinsliche Wertpapiere 22.896 19.322
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen, netto 23.992 18.559
Noch nicht fakturierte Forderungen 1.395 42
Sonstige Vermogensgegenstande 785 3.263
Rechnungsabgrenzungsposten 5.569 4.140
Kurzfristige Vermo: c] gesamt 71.434 80.290
Langfristige Vermdgensgegenstande
ige Vermo a 612 479
Sachanlagen, netto
Grundstiicke und Bauten 37 =
Netzwerk und technische Anlagen 27.645 40.261
Betriebs- und Geschaftsausstattung 8.191 6.655
Gesamte Sachanlagen, netto 35.873 46.916
Immaterielle Vermdgensgegenstinde, netto
Lizenzen 733 850
Software 2.194 1.761
Sonstige 2 3
Gesamte immaterielle Vermdgensgegenstinde, netto 2.929 2.614
Geschifts- oder Firmenwert 2.393 2.393
Langfristige Vermd a gesamt 41.807 52.402
Aktiva, gesamt 113.241 132.692

30.09.2004 31.12.2003
PASSIVA
Kurzfristige Verbindlichkeiten
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 18.411 18.631
Verbindlichkeiten gegeniiber nahe stehenden Unternehmen - 547
Riickstellungen 7.337 15.123
Umsatzabgrenzungsposten 1.640 1.778
Sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten 6.346 6.571
Kurzfristige Verbindli i gesamt 33.734 42.650
Langfristige Verbindlichkeiten
Wandelanleihen 61 63
Pensionsriickstellungen 380 510
Verbindlichkeiten aus Finanzierungsleasingvertragen 3.719 =
Langfristige Verbindlichkeiten, gesamt 4.160 573
Eigenkapital
Grundkapital aus Stammaktien 105.394 105.037
Eigene Anteile - (266)
Kapitalriicklage 473.447 473.302
Abgegrenzte Kompensation - (75)
Kumuliertes iibriges Comprehensive Income (Loss) 217 (46)
Bilanzverlust (503.711) (488.483)
Ei ital, gesamt 75.347 89.469
Passiva, gesamt 113.241 132.692




Kapitalflussrechnung
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01.01.-30.09.

2004

01.01.-30.09.
2003

14
15

01.01.-30.09. 01.01.-30.09.
2004 2003
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit
Fehlbetrag (16.489) (46.311)
Berichtigung des Fehlbetrages
Nicht-liquiditatswirksame Komp 30 4.818
Abschreibung und Amortisation 17.704 21.392
Verlust/(Gewinn) aus dem Verkauf von Sachanlagen (45) 415
Einstellung in die Einzelwertberichtigung auf Forderungen 1.299 -
Veranderung aus betrieblicher Tatigkeit
Erhdhung Forderungen, netto (6.732) (2.205)
Verminderung Forderungen gegeniiber nahe stehenden Unternehmen - 7
Erhdhung noch nicht fakturierter Forderungen (1.353) (788)
Verminderung iger Vermo ande 2.478 7.165
Erhdhung Rechnungsabgrenzungsposten (1.429) (981)
Verminderung/(Erh8hung) sonstiges Anlagevermégen (133) 35
Verminderung Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen (767) (8.166)
Erhdhung Verbindli iten aus Finanzierungsleasi tragen 3.719 -
Verminderung sonstiger Riickstellungen (7.786) (3.981)
Verminderung Umsatzabgrenzungsposten (138) (698)

Erhdhung/(Verminderung) sonstiger Verbindlichkeiten
Erhdhung/(Verminderung) Pensionsriickstellungen
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit

(225)
(2)
(9.869)

4.898
20
(24.380)

Cashflow aus der Investitionstatigkeit

Veranderung festverzinsliche Wertpapiere (3.574) 10.047
Wertpapiere zur VerauBerung [bewertungsbedingte Anderung) 135 100
Akquisition, ohne erworbene liquide Mittel - 362
Finanzierungsleasing (4.060) -
Investitionen in immaterielle Vermégensgegenstinde (1.081) (267)
Investitionen in Sachanlagen (2.152) (5.233)
Einzahlungen aus Anlageabgangen 362 1.948
Cashflow aus der atigkei (10.370) 6.957
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit
Aufnahme kurzfristiger Darlehen und kurzfristiger Anteil an langfristigen Darlehen - 49
Ausgabe/(Riickkauf) von Wandelanleihen (2) 12
Ver&uBerung eigener Anteile 1.527 -
Einzahlungen aus Ei i hrungen (Kapi héhungen) 547 12
Cashflow aus der Finanzier atigkei 2.072 73
Verminderung liquider Mittel (18.167) (17.350)
Liquide Mittel am Anfang des Geschéftsjahres 34.964 43.095
Liquide Mittel zum Ende des Berichtszeitraums 16.797 25.745
atzli gi zur Cashfl
wihrend des Beri itraums
Zinsaufwendungen 383 96




Eigenkapital

Stand am 1. Januar 2003

Stammaktien
Aktien

TEUR

Eigene Anteile
Aktien

TEUR
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17

105.008.714

105.009

358.747

(266)

Jahresfehlbetrag

Ubriger Comprehensive Loss

Comprehensive Income

Verfall von Wandlungsrechten (1. Januar 2003)

Verfall von Wandlungsrechten (1. April 2003)

Verfall von Wandlungsrechten (1. Oktober 2003)

Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (30. Juni 2003)

Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (30. September 2003)

Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (31. Dezember 2003)

Riickzahlung

In der Periode beriicksichtigte Amortisation

Stand am 31. Dezember 2003

3.300

9.360

16.022

105.037.396

105.037

358.747

(266)

Fehlbetrag

Ubriges Comprehensive Income

Comprehensive Income

Verfall von Wandlungsrechten (1. Januar 2004)

Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (31. Mérz 2004)

Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (30. Juni 2004)

Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (30. September 2004)

VerauBerung eigener Anteile (31. Marz 2004)

VerduBerung eigener Anteile (30. Juni 2004)

In der Periode beriicksichtigte Amortisation

Stand am 30. September 2004

219.298

51.969

85.600

105.394.263

219

52

86

105.394

(122.865)
(235.882)

91
175

Kumuliertes

Abgegrenzte Comprehensive | iibriges Compre- Forderungen Bilanzgewinn / Gesamtes
Kapitalriicklage Kompensation Income hensive Income | gegen Aktionére -verlust Eigenkapital
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
473.442 (5.058) - (1) (427.872) 145.254
(60.611) (60.611) (60.611)
(46) (46) (46)

(60.657)
(69) 69 -
()] n -
(68) 68 -
3
9
8 24
1 1
4.835 4.835
473.302 (75) (46) - (488.483) 89.469
(16.489) (16.489) (16.489)
263 263 263

(16.226)
(45) 45 -
174 393
12 64
4 90
505 596
756 931
30 30
473.447 217 (503.711) 75.347




Anhang zum Konzernzwischenabschluss

1. Grundlagen der Rechnungslegung

Allgemeines // Der zusammengefasste und nicht testierte Konzernzwischenabschluss (.Zwischen-
abschluss”) der QSC AG und ihrer Tochtergesellschaften (.QSC™ oder .die Gesellschaft”) erfolgt in
Ubereinstimmung mit den in den Vereinigten Staaten allgemein anerkannten Rechnungslegungs-
grundséatzen [(.Generally Accepted Accounting Principles in the United States of America” oder .US
GAAP"). Alle Betrige aufler Betrige je Aktie sind in Tausend Euro [.TEUR") angegeben.

Der Zwischenabschluss enthalt nach Auffassung der QSC alle Gblichen, laufend vorzunehmenden
Anpassungen, die fir eine angemessene Darstellung der Vermégens-, Finanz- und Ertragslage des
Konzerns notwendig sind. Der Zwischenabschluss ist im Kontext mit dem testierten Konzernabschluss
zum 31. Dezember 2003 zu lesen. Aus den dargestellten Ergebnissen der unterjdhrigen Perioden
lasst sich nicht notwendigerweise auf die Ergebnisse zukinftiger Berichtszeitraume schlieBen

Konsolidierungsgrundsatze // Der vorliegende Zwischenabschluss beinhaltet den Abschluss von
QSC und ihrer Tochtergesellschaften, bei denen QSC mit Mehrheit beteiligt ist. Alle wesentlichen
konzerninternen Geschaftsvorfalle wurden eliminiert.

Assoziierte Unternehmen, hierbei handelt es sich grundsétzlich um Unternehmen mit einem Stimm-
rechtsanteil zwischen 20 Prozent und 50 Prozent, werden nach der Equity-Methode bilanziert

Schatzungen // Im Zwischenabschluss miissen zu einem gewissen Grad Schatzungen vorgenommen
und Annahmen getroffen werden, die die bilanzierten Vermégensgegenstande und Verbindlichkeiten
sowie die Angabe zu Eventualforderungen und -verbindlichkeiten am Bilanzstichtag und den Aus-
weis von Ertrdgen und Aufwendungen fiir die Berichtsperiode betreffen. Die sich tatsachlich einstel-
lenden Betrdage konnen von den Schatzungen abweichen.

Fremdwahrungsumrechnung // QSC bilanziert in Euro. Geschafte mit Drittwédhrungen werden zu
den Umrechnungskursen am Tag der Transaktion umgerechnet. Unterschiede zwischen dem Um-
rechnungskurs des Tages, an dem das Geschaft abgeschlossen wurde, und dem Tag, an dem das
Geschaft erfillt oder zur Einbeziehung in den Zwischenabschluss umgerechnet wurde, sind in den
sonstigen betrieblichen Ertragen oder Aufwendungen enthalten
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Liquide Mittel // Die liquiden Mittel umfassen alle liquiditatsnahen Vermégensgegenstéande, die
zum Zeitpunkt der Anschaffung bzw. Anlage eine Restlaufzeit von héchstens drei Monaten hatten.

Leasing // Die Aktivierung von Leasinggegenstanden erfolgt nicht beim rechtlichen, sondern beim
wirtschaftlichen Eigentiimer. Wirtschaftlicher Eigentiimer ist derjenige, der die wesentlichen Chancen
und Risiken aus der Nutzung des Leasinggegenstandes tragt. Beim so genannten .Capital Lease”
ist der wirtschaftliche Eigentimer der Leasingnehmer, der den Leasinggegenstand aktiviert und tber
die voraussichtliche Nutzungsdauer abschreibt. In entsprechender Héhe wird eine Verbindlichkeit
passiviert und um den Tilgungsanteil der geleisteten Leasingraten gemindert

Wertpapiere und Beteiligungen // Wertpapiere, die zu Handelszwecken gehalten werden (.Trading
Securities”), werden mit Stichtagskursen bewertet und daraus resultierende unrealisierte Gewinne
und Verluste ergebniswirksam erfasst.

Wertpapiere, die bis zur Endfalligkeit gehalten werden (.Held-to-maturity Securities’), werden zu
fortgefiihrten Anschaffungskosten bewertet. Unrealisierte Gewinne und Verluste werden, Uber die
Restlaufzeit verteilt, ergebniswirksam ausgewiesen.

Zur VerauBerung verfiigbare Wertpapiere (.Available-for-sale Securities”) werden mit ihrem Stich-
tagskurs bilanziert, unrealisierte Gewinne und Verluste werden bis zu deren Verkauf als Bestandteil
des kumulierten tibrigen Comprehensive Income (Loss) ausgewiesen.

Available-for-sale Securities und Beteiligungen, deren Marktwert voraussichtlich dauerhaft unter
die Anschaffungskosten absinkt, werden abgeschrieben. Die Abschreibung wird erfolgswirksam
vorgenommen und flihrt zu einer neuen Basis fir die Anschaffungskosten.

Ergebnis je Aktie // Das Ergebnis je Aktie [.Earnings per Share”) entspricht dem Verlust dividiert
durch die gewichtete durchschnittliche Anzahl der wéhrend des Berichtszeitraums ausgegebenen
Stammaktien der Gesellschaft. Das Ergebnis je Aktie [verwassert) (.Diluted Earnings per Share”)
beriicksichtigt nicht nur ausgegebene, sondern auch aufgrund von Wandelschuldverschreibungen
erhaltliche Aktien. Fir die neun Monate bis zum 30. September 2004 und 2003 wurde die verwassern-
de Wirkung von Wandelschuldverschreibungen nicht beriicksichtigt, weil QSC in diesen Berichts-
zeitraumen Verluste verzeichnete und die angenommene Wandlung von Schuldverschreibungen
somit eine der Verwdsserung gegenlaufige Wirkung gehabt hatte.




Ubriges Comprehensive Income // Das ubrige Comprehensive Income zum 30. September 2004
setzt sich wie folgt zusammen:

01.01.-30.09.2004

in TEUR

Pensionsmindestverpflichtung 128
Unrealisierte Gewinne aus Available-for-sale Securities 135
Ubriges Comprehensive Income 263

Neue Rechnungslegungsvorschriften // Seit dem 1. Januar 2002 wendet QSC die Statements of
Financial Accounting Standards (.SFAS") 144 .Accounting for the Impairment or Disposal of Long-
Lived-Assets” an. Dieses SFAS ersetzt SFAS 121 . Accounting for the Impairment of Long-Lived-
Assets to be Disposed of ". Auf der Grundlage von SFAS 144 Gberpriift QSC Sachanlagen, die gehalten
und weiterhin genutzt werden, sowie erworbene, planmaBig abzuschreibende immaterielle Vermo-
gensgegenstande auf Werthaltigkeit, wenn Ereignisse oder Verdnderungen Anlass geben kénnten,
dass der Buchwert nicht mehr werthaltig sein kdnnte

Wenn der Buchwert eines Vermdgensgegenstandes oder einer Gruppe von Vermdgensgegenstan-
den die geschatzten zukiinftigen undiskontierten Cashflows Ubersteigt, wird eine auBerplanmafige
Abschreibung in Hohe des Unterschiedsbetrages zwischen dem bisherigen Buchwert und dem Zeit-
wert vorgenommen. In den ersten neun Monaten bis zum 30. September 2004 und 2003 wurden keine
Anpassungen auf Grundlage von SFAS 144 vorgenommen.

Im Juni 2001 verdffentlichte das Financial Accounting Standards Board (.FASB”) das SFAS 143
.Accounting for Asset Retirement Obligations™. SFAS 143 verlangt die Passivierung einer Verbind-
lichkeit fir Verpflichtungen im Zusammenhang mit der Entsorgung oder dem Abbau von Vermégens-
gegenstanden des Anlagevermdgens in der Periode, in der sie anfallt, sofern eine verninftige
Schatzung des Wertes der Verbindlichkeit vorgenommen werden kann. Die entsprechenden Kosten
fur die Entsorgung oder den Abbau werden mit den Anschaffungskosten des Vermdgensgegen-
standes des Sachanlagevermdgens aktiviert. SFAS 143 ist erstmalig fir Geschaftsjahre, die nach
dem 15. Juni 2002 beginnen, anzuwenden. QSC erwartet keine wesentlichen Auswirkungen aus
SFAS 143 auf die Finanz- und Ertragslage des Konzerns
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Im Juni 2002 verdffentlichte das FASB SFAS 146 . Accounting for Costs Associated with Disposal or
Exit Activities”. Dieses SFAS befasst sich mit der Rechnungslegung und dem Ausweis von Kosten fir
die Beendigung von Vertragen und Geschaftsbereichen. SFAS 146 hebt Emerging Issues Task Force
(L.EITF") Issue No. 94-3 , Liability Recognition for Certain Employee Termination Benefits and Other
Costs to Exit an Activity (including Certain Costs Incurred in a Restructuring)” auf. GemaB SFAS 146
wird eine Verbindlichkeit aus der Beendigung von Vertrdgen und Geschaftsbereichen zu dem Zeit-
punkt eingestellt, zu dem sie entsteht. Unter Issue No. 94-3 wurde eine Verbindlichkeit zu dem Zeit-
punkt eingestellt, zu dem das Unternehmen sich zu der Beendigung von Vertragen und Geschéfts-
bereichen verpflichtete. SFAS 146 findet keine Anwendung, sofern die Beendigung im Zusammen-
hang mit erworbenen Geschaftsbereichen gemaB SFAS 144 steht. QSC erwartet keine wesentlichen
Auswirkungen aus SFAS 146 auf die Finanz- und Ertragslage des Konzerns.

Im Dezember 2003 verdffentlichte das FASB die Interpretation [.FIN") 46 .Consolidation of Variable
Interest Entities”, die sich damit befasst, wie ein Unternehmen untersuchen muss, ob es ein anderes
Unternehmen anders als durch Stimmrechte kontrolliert und infolgedessen gegebenenfalls konso-
lidieren muss. FIN 46R regelt die Konsolidierung fur alle .Variable Interest Entities”, die nach dem
15. Marz 2004, und fir alle .Special-Purpose Entities”, die nach dem 15. Dezember 2003 gegriindet
oder erworben wurden. QSC hat keine Beteiligungen in .Variable Interest Entities” oder .Special-
Purpose Entities”, deswegen hat die Anwendung von FIN 46R keine wesentlichen Auswirkungen auf
die Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft.

2. Beteiligungen und Finanzanlagen

Beteiligungen // Am 13. Dezember 2002 beteiligte sich QSC mit 100 Prozent an der Ventelo GmbH,
Disseldorf [.Ventelo”). Ventelo ist ein deutschlandweit tatiges Telekommunikationsunternehmen,
das Sprachtelefondienste speziell fiir Geschaftskunden anbietet. Ventelos Marktposition als Telefo-
nieanbieter fir Geschaftskunden ergdnzt die DSL-basierten Breitbandangebote fiir Geschaftskun-
den der QSC in idealer Weise. Mit Ventelo realisiert QSC integrierte Telekommunikationsldsungen
fir Unternehmenskunden aller GréBenordnungen. Der Kaufpreis fir Ventelo betrug TEUR 11.454
inklusive Akquisitionskosten in Hohe von TEUR 90. Eine zweite abschlieBende Tranche in Héhe von
TEUR 4.450 wurde noch nicht ausgezahlt. Ventelo wurde am 1. April 2002 aus der ehemaligen
Muttergesellschaft gemaB §§ 159 ff. Umwandlungsgesetz ausgegriindet. Ventelo haftet bis zu fiinf
Jahre fiir mdgliche Verbindlichkeiten der ehemaligen Muttergesellschaft. Aus dem Erwerb der Be-
teiligung ergab sich ein negativer Geschafts- oder Firmenwert in Héhe von TEUR 193. Die erworbe-
nen Aktiva wurden pro rata um diesen Betrag reduziert




Finanzanlagen // Die Netchemya S.p.A,, ltalien, eine Beteiligung der QSC aus dem Geschéftsjahr
2000, befindet sich zur Zeit in Liquidation, da die Finanzierung und Umsetzung des Geschéftsplans
nicht mehr gewahrleistet war. QSC hat den Restbuchwert in Héhe von TEUR 4.136 aus diesem Grund
bereits im Geschaftsjahr 2002 vollstandig wertberichtigt. Der Betrag wurde unter Anteil am Ergeb-
nis nach der Equity-Methode bilanzierter Beteiligungen ausgewiesen.

3. Eigenkapital

Grundkapital // Das Grundkapital der QSC betrégt zum 30. September 2004 TEUR 105.394 (31. De-
zember 2003: TEUR 105.037) und untergliedert sich in 105.394.263 (31. Dezember 2003: 105.037.396)
Stammaktien im rechnerischen Anteil von je einem Euro. Jede Aktie berechtigt den eingetragenen
Inhaber zur Abgabe einer Stimme bei der Hauptversammlung und hat volle Dividendenberechti-
gung. Es gibt keinerlei Einschrankungen des Stimmrechts. Die Erhéhung des Grundkapitals um
TEUR 357 resultiert aus der Wandlung von 356.867 Wandelschuldverschreibungen in Stammaktien,
da Mitarbeiter auf Basis der Aktienoptionsprogramme in den ersten neun Monaten des Geschafts-
jahres 2004 ihr Wandlungsrecht ausgetibt haben.

Eigene Anteile // Zum 30. September 2004 besitzt QSC keine eigenen Aktien (31. Dezember 2003:
358.747). In den ersten neun Monaten des Jahres 2004 hat QSC 358.747 eigene Aktien verduBert.
Der VerduBerungsgewinn in Hohe von TEUR 1.261 wurde erfolgsneutral gegen den Verlustvortrag
gebucht

"ab dem 1. Juni 2004
? bis zum 31. Mai 2004
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4. Vorstand und Aufsichtsrat

Vorstand // Aktien und Wandlungsrechte der Vorstandsmitglieder:

30.09.2004 30.09.2003
Wandlungs- Wandlungs-
Aktien rechte Aktien rechte
Dr. Bernd Schlobohm 13.818.372 = 13.818.372 =
Mark Goossens 384 400.000 384 100.000
Markus Metyas 2.307 1.559.116 2.307 1.559.116
Bernd Puschendorf - 1.000.000 - 1.000.000

Aufsichtsrat // Aktien und Wandlungsrechte der Aufsichtsratsmitglieder:

30.09.2004 30.09.2003

Wandlungs- Wandlungs-

Aktien rechte Aktien rechte

John C. Baker - 19.130 - 19.130
Herbert Brenke 187.820 19.130 187.820 9.130
Gerd Eickers ' 13.853.484 9.130 13.841.100 9.130
Ashley Leeds 9.130 10.000 9.130 10.000
Norbert Quinkert 3.846 - 3.846 -
David Ruberg 4.563 19.130 4.563 19.130
Claus Wecker * 83.025 - 83.025 -

Koln, im November 2004

%Qp &L’L,/; >),ﬂ//l,k ' o

Dr. Bernd Schlobohm Markus Metyas Bernd Puschendorf
Vorstandsvorsitzender
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